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QUIENES SOMOS

“El Servicio Nacional de Aprendizaje - SENA, es un establecimiento publico del orden nacional, con personeria juridica,
patrimonio propio e independiente, y autonomia administrativa; Adscrito al Ministerio del Trabajo de Colombia. Ofrece
formacion gratuita a millones de colombianos que se benefician con programas técnicos, tecnoldgicos vy
complementarios que enfocados en el desarrollo econdmico, tecnoldgico y social del pais, entran a engrosar las
actividades productivas de las empresas y de la industria, para obtener mejor competitividad y produccién con los

mercados globalizados.”

MINISTERIO DE TRABAJO MINISTERIO DE EDUCACION
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Centro de Gestion de Mercados, Logistica y
Tecnologias de la Informacion

Regional Distrito Capital

Calle 52 No. 13 -65, Bogota-Chapinero



ARTICULACION CON LA EDUCACION MEDIA .S..

CENTRO DE GESTION DE MERCADOS, LOGISTICA Y TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION 7

o Z o) La articulacidn del SENA con la educacidon media, es una estrategia institucional que integra contenidos curriculares, pedagdgicos,
CQU E ES e didacticos, asi como recursos humanos, econdmicos y de infraestructura del SENA, con los de instituciones educativas (oficiales y
privadas) de la educacién media (académica y técnica), localizadas dentro del territorio nacional. Con esta estrategia también se
pretende asegurar la calidad, pertinencia y eficiencia de la educacién para el trabajo al desarrollar programas que forman en los
jovenes las competencias definidas por el contexto social y productivo a partir de la coordinacién y armonizacién de programas e

instituciones.

OBJ ETIVO G EN ERAL Brindar formacion técnica laboral de calidad a los y las estudiantes de los grados 10° y 11° de la Educacion

Media en Colombia, en programas pertinentes con el desarrollo nacional, regional y local, asi como con la
orientaciéon vocacional de los estudiantes que se forman.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

Permitir la identificacion de la tendencia u orientacién vocacional en los jovenes estudiantes de
la educacién media.

v' Posibilitar la construccién del proyecto de vida de los y las jovenes que mediante esta
estrategia reciben formacién técnicalaboral.

v Generar condiciones para que se presente movilidad de los estudiantes hacia instituciones
educativas donde se imparte formacién coincidente con su orientacion vocacional.

v’ Propiciar ambientes que estimulen la permanencia de los jévenes en el sistema educativo y la
formacion para eltrabajo.

v" Potenciar en los estudiantes de la educacién media su insercién al mundo del trabajo.




DEFINICION....

=  Capacidad para el desarrollo de algo.

= Aptitud de un individuo para desempefar una
misma funcion productiva en diferentes contextos y
con base en los requerimientos de calidad
esperados por el sector productivo.

PARTICIPAN....

COMPETENCIA LABORAL st

ANANEA NN

=  Mesas Sectoriales: Gobierno + Sector productivo + Academia.

=  Sistema de formacion por competencias: normas de competencia para el disefio curricular, haciendo pertinente
la formacion para el trabajo con las necesidades del mundo productivo; esto implica incorporar nuevas
estrategias formativas y de organizacién de los ambientes de aprendizaje para lograr egresados competentes.

=  Sistema de Certificacion de la Competencia Laboral, opera a través de Organismos Certificadores, los cuales
deben poseer competencia técnica, estructura organizacional y personal competente para realizar los procesos de

certificacion.

N

Requiere la interaccion de:

Conocimientos
Habilidades
Comprension
Valores



PLATAFORMAS UTILIZADAS EN EL PROCESO DE FORMACION 57;.':%‘

SENA SOFIAPLUS SENA TERRITORIUM CORREO MISENA

Gogle

Una cuenta. Todo Google.

Ambien’re e
Vir’ruo|de | 4
Aprendizaje

€3 Segieis sre i o
25 seomms sstarscse

I8 kS SIETES e CCOPE TS TODIT K SIS 8
g

¥ i BEMiD2 > S

3 PR Jen b A e




Programas de
Formacion

El SENA ofrece programas con todos los elementos de
formacion profesional, sociales, tecnolégicos y culturales,
metodologias de aprendizaje innovadoras, acceso a
tecnologias de ultima generacion, estructurado sobre
métodos mas que contenidos, lo que potencia la
formaciéon de ciudadanos librepensadores, con capacidad
critica, solidarios y emprendedores, con formacién
centrada desde el hacer e incorporando los elementos
cognitivos y actitudinales para desarrollar en el aprendiz
competencias técnicas, cognoscitivas y comportamentales
gue lo acreditan y lo hacen pertinente y coherente con su
misidn, innovando permanentemente de acuerdo con las
tendencias y cambios tecnoldgicos y las necesidades del
sector empresarial y de los trabajadores, impactando
positivamente la  productividad, la competitividad, Ia
equidad y el desarrollo del pais.”

Industria4.0



Programas de scia
Formacion

En el pais la mayor parte del sector econémico, la
compras de bienes y servicios representan la
mayor parte del porcentaje de los ingresos totales
de la organizacién reflejando en la cadena de
suministros un caracter sistémico de los negocios
gue dependen en gran medida de un recurso
humano cualificado y calificado, capaz de
responder integralmente a la dinamica del sector,
como factor determinante de la competitividad vy
el desarrollo del pais

TECNICO COMERCIO INTERNACIONAL Industria 4.0
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SENA

COMERCIO INTERNACIONAL n

“Nunca una nacion se ha
arruinado comerciando.” .




®
PROGRAMA: COMERCIO INTERNACIONAL /AW

Nombre del programa: Comercio Internacional.

Titulo que otorga: Técnico en Comercio Internacional.

Duracion del programa (en Articulacion): 2 afios, en la IE 10° y 11°,

Justificacion: ¢, oorama TECNICO EN COMERCIO INTERNACIONAL se creé para brindar al

sector productivo, técnicos con capacidad de ejecutar tareas y procesos de apoyo
a la labor comercial y logistica de las empresas, relacionadas con las operaciones
de comercio internacional y para ayudar en el control de estas mismas
operaciones desde el sector publico y privado.



®
PROGRAMA: COMERCIO INTERNACIONAL /AW

¢QUE ES?

Hace referencia a todas las actividades
comerciales (Compra y Venta) de productos,
bienes, recursos, ideas, tecnologias y servicios a
través de los distintos paises.

Es decir es todo el Movimiento de mercancias
hacia el mundo.

Hablamos de: Importaciones y Exportaciones.

> Va conexo a:

Los Negocios Internacionales: ( Negocios que hacen las empresas hacia el mundo).
El Comercio Exterior: (Negocios que hace un Pais o Gobierno hacia el mundo).
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PROGRAMA: COMERCIO INTERNACIONAL /AW

¢CUAL ES SU IMPORTANCIA?

Genera:

» Hacemos crecer al Pais con las exportaciones = (Venta) v' Oportunidades de creacion de empresas rentables.

P/S.

_ v' Oportunidades de Exportacion (Venta) de

» Llevamos nuevos productos a diferentes paises. productos No tradicionales a Diferentes Paises.
» Ayudamos a mejorar las condiciones del consumidor v Oportunidades de Exportacion de Servicios:

final. (Venta de Software, Marketing Digital, Turismo...)
> Beneficios para Colombiay su poblacion. v' Oportunidades de Negocios con Importacién

(Compra) de:

> Ventas en Dolares. . : .
(Productos Tecnol6gicos, Biomedicina, Salud...)



¢,Por qué Estudiar Comercio Internacional ?

Daticos !

v' Estamos en un mundo en constante cambio,
donde la internacionalizacibn constituye un
desafio permanente.

v El Cl no es s6lo una carrera del HOY, sino que se e ” v _',‘:: ----------
mantendra como una de las principales carreras ~ A
del futuro:

% Por qué?, Cualquier pais siempre necesitara
comercializar sus productos y muchas empresas
sueflan con expandirse, vender a nivel nacional e
internacional.

Tal
% Como ? Facilitando el acceso a recursos que otros mow =
paises no pueden conseguir. S A

Salvador, Nicaragua y Costa
Rica

% Las compafiias buscan estudiantes con formacion
INTEGRAL.




¢,Por qué Estudiar Comercio Internacional ?

Colombia tiene lo que su cliente necesita.
Descubra la oferta de productos y servicios que estan listos para exportar.

+ Informacion

+ [nformacion




¢,Por qué Estudiar Comercio Internacional ?

Colombia tiene lo que su cliente necesita.
Descubra la oferta de productos y servicios que estan listos para exportar.
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¢,Por qué Estudiar Comercio Internacional ?

El Técnico en Comercio Internacional es INTEGRAL !!

No soOlo adquiriran conocimientos Técnicos-Operativos de
Comercio Internacional; sino que:

Tendrdn la oportunidad a través de la simulacion o
emprendimiento didactico contar bases para identificar todo lo
gue conlleva comprar o vender un producto y trasladarlo de un
pais a otro.

INVESTIGACION
DE MERCADOS
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¢COMO SE DESARROLLA PROGRAMA: ...

COMERCIO INTERNACIONAL? A

Dos Etapas: > Etapa Lectiva: Desarrollo de las Competencias y Resultados de Aprendizaje del
Programa.

> Etapa Practica : ( Proyecto Productivo)

Competencias del Programa de Formacion:

» Organizar los procesos de importacion y exportacién segin normas y politicas establecidas a nivel
interno y externo.

» Costear la cadena de aprovisionamiento, distribucién y transporte de acuerdo con los obijetivos y
estrategias del plan logistico.

> Diligenciar los documentos segiin normas y procedimientos establecidos a nivel internoy externo.

» Operar los procesos de importacidn y exportacion segin normas y politicas internas y

> externas.

» Efectuar las transacciones comerciales de acuerdo a las requisiciones comerciales seglin acuerdos entre
las partes.

» Procesar la informacién recolectada de acuerdo con los manuales de manejo de informacion.

» Resultados de aprendizaje etapa practica.

» Promover la interaccién idonea consigo mismo, con los demas y con la naturaleza en los contextos

laboral y social.
» Comprender textos en inglés en forma escrita y auditiva.




¢COMO SE DESARROLLA PROGRAMA: ...
COMERCIO INTERNACIONAL? A




¢COMO SE DESARROLLA PROGRAMA: ...
COMERCIO INTERNACIONAL? A

'% —
s F18 £ £18

IDENTIFIQUE EL REQUERIMIENTOS
YLOS DEL
PARA SU PRODUCTD Y

Identifique 1a
posicion arancelaria
de sus productos

Encuentre los Evalle condiciones
mercados de acceso
potenciales para sus (certificaciones y
productos ofros)

Oportunidades y
tendencias




¢COMO SE DESARROLLA PROGRAMA:

COMERCIO INTERNACIONAL?

PROCOLOMBIA

k EXPORTACIONES TURTSMO INVERSHN MARC A PATS

nicio | Mapa del sitio | Eervicios al ciudadano | Contacto

CONOZCA A PROCOLOMEILA | NOTICIAS | EVENTOS | OFICINAS COMERCIALES MEMORIAS PUBLICACIONES | DIRECTORIO DE EXPORTADORES

SECTOR
PRORSUPAREREN UBMRRAEAL | SECTOR .

& TITULO DE LA OPORTUNIDAD: AZUCAR ESPARA

PAIS: Espafia | UNIDAD DE PRECIO: Tonsladas APLICAR ESTA
: OPORTUNIDAD:

CIUDAD: MADRID RANGO DE PRECIO: 0,47

CANAL: PRECIO OBJETIVO: 0.47

Fabricanta/Productor/Proveedor Servicios B2B FECHA DE INGRESQ: Martes, Octubre 27, 2020

VOLUMEN: 500 FECHA DE EXPIRACION: Miércoles, Noviembre 18, 2020

UNIDAD: Toneladas

DESCRIPCION:
Importador espafiol solicita 500 toneladas de azlicar puestas en Espafia con un precio de 0.47 euros el kilo.

§ V370 CONTACTENOS PARA MAS INFORMACION

https://oportunidades.procolombia.co/home



¢COMO SE DESARROLLA PROGRAMA: ...
COMERCIO INTERNACIONAL? A

Y FISICA INTERNACIONAL
* ’ walaaalaaligl o~ .’ 2

Logistica Aspectos logisticos Términos de
internacional para la exportacién negociacion
de perecederos INCOTERMS 2010

vl

Simulador de costos Empaques y Alianzas
y lista de chequeo embalajes de transporte




¢COMO SE DESARROLLA PROGRAMA: _.8...
COMERCIO INTERNACIONAL? AN

Elemenios que se deben Inchar on
el marcado de cajas




¢COMO SE DESARROLLA PROGRAMA: _.8...
COMERCIO INTERNACIONAL? AN




¢QUE SE NECESITA PARA INGRESAR AL PROGRAMA:  scha

COMERCIO INTERNACIONAL? A

Perfil de Ingreso:

Basica secundaria (aprobacion de grado 9°).

El aspirante debe ser:

» Responsable, Dindmico, Trabajar en Equipo,
Disciplinado, Auténomo, Didactico.

» Comprometido y Propositivo en la ejecucion
de las actividades a su cargo.

» Mente abierta para el Aprendizaje y Vision
Global, espiritu emprendedor....

> Aptitud para los idiomas.
Algunos Requerimientos de ¢
Ambientes:




¢CUAL ES EL PERFIL DE EGRESO DE UN TECNICO EN:

El egresado del programa técnico en Comercio
Internacional:

Recordemos siendo INTEGRALES!!

YA que el mundo actual nos obliga a evaluar
alternativas para estar a la altura de las
competencias requeridas para las compaiias.

Tendras no sélo un sentido de desarrollo
personal sino colectivo ya que se involucran
adquisicion de saberes basicos por:

Intercambios culturales al intervenir
personas, empresas, instituciones diferentes
aue los hara muyv productivos.

COMERCIO INTERNACIONAL?




¢CUAL ES EL PERFIL DE EGRESO DE UN TECNICO EN:

COMERCIO INTERNACIONAL?

Un técnico en Comercio Internacional SENA se
pueden desempefar como:

* Auxiliar de Aduanas

* Auxiliar Logistica Internacional

e Auxiliar de Comercio Exterior

AGEMNCIA OE ADUAMNAS

< COLCEX
ACO

Asecores de COMErcio axtlenor

* Auxiliar Importaciones / Exportaciones

* Apoyo como Gestor de su propia Empresa.




¢CUAL ES EL PERFIL DE EGRESO DE UN TECNICO EN:

COMERCIO INTERNACIONAL?

Nosequeestudiar.net

][] @

Actividades como:

v

AN

AN

Gestionar operaciones administrativas de Ia
Operaciones de Impo/Expo.

Preparar documentos para
Importacidon/Exportacion.

Realizar tramites Aéreos, Maritimos.

Asistir tramites de Nacionalizacion de la
Mercancia.

Asistir procesos logisticos, distribucion,
almacenamiento.

Tramites de Transportes ( Seguro, Fletes; Modos y
Medios.

Seguimiento a embarques.

Identificar oportunidades de negocio.

Gestionar operaciones de compraventa de
mercancias en el ambito internacional.



¢CUAL ES EL PERFIL DE EGRESO DE UN TECNICO EN: seRa
COMERCIO INTERNACIONAL? n
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SENA

COMERCIO INTERNACIONAL /A

“Testimonios.” .


Video_Cristian_Martinez_Daza.mp4
Video_Cristian_Martinez_Daza.mp4
Video_Patricia_Ariza.mp4
Video_Patricia_Ariza.mp4

SENA

GRACIAS

Linea de atencién al ciudadano: 018000 910270 f ¥y D

Linea de atencién al empresario: 018000 910682 @SENAcomunica www.sena.edu.co



